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LADECISIONE. ApertA ufficialmente la procedura per la srl di Coccaglio. Commissario giudiziale e Antonio Passantino

Concordato Fin-Beton, via libera dal Tribunale

L'attivo realizzabile stimato
aquota 85,4 milioni di euro
Per i chirografariprevisti
circa43 milionidieuro

«Ricorrendo i presupposti...
la proposta di concordato pre-
ventivo presentata da Fin-Be-
ton srl in liquidazione va di-
chiarata ammissibile».

E il passaggio chiave conte-
nuto nel provvedimento con il
quale il Tribunale di Brescia,
sciogliendo la riserva dopo la
cameradi consiglio, hadichia-

rato apertala procedura, acco-
gliendo quindi l'istanza pre-
sentata da primari professio-
nisti bresciani prima della fi-
ne del 2011. Giudice delegato €
stato nominato Raffaele Del
Porto, commissario giudiziale
Antonio Passantino (leader
dell’Ordine dei dottori com-
merecialisti ed esperti contabi-
1i di Brescia). Ladunanza dei
creditori € fissata per il prossi-
mo 8 maggio alle 11,30.

Nel documento, prima della
decisione, viene ricordato, tra
Taltro, che dalla relazione del

professionista «attestatore»
emerge un attivo realizzabile
mediante la liquidazione con-
cordataria valutato in circa
85,4milioni di euro: un impor-
to che potra consentireil paga-
mento integrale delle spese di
procedura e dei crediti prede-
ducibili (non inferiori a 6 min
di euro), noncheé dei creditori
privilegiati(circa36 mln di eu-
ro, di cui 30,55 mln per crediti
ipotecari) con I'eccezione di
quelli per rivalta Iva; residua-
no, quindi, 43 milioni di euro
circa considerati in «cospicuo

Una veduta esterna della sede della Fin-Beton a Coccaglio

margine»: consentira verosi-
milmente il pagamento dei
chirografari in misura apprez-
zabile (per loro la proposta di
concordato prevede oltre il
70% di quanto vantato), «an-
che qualoraalcune delle ipote-
siliquidatorie formulate dalla
societa debitrice non dovesse-
ro trovare piena realizzazio-
ne», in particolare per quanto
riguarda l'importante attivo
dinaturaimmobiliare. Lazien-
da - con sede legale a Milano,
ma operativa a Coccaglio - de-
ve fare i conti con un passivo
che, complessivamente, dopo
gli ultimi aggiornamenti, su-
perail00 milioni di euro.

Il vialibera per Fin-Beton srl

earrivato alcune settimane do-
po quelli per Nord Legnami
srl (commissario giudiziale
Marco Passantino; ai chirogra-
fariil42,67%) e Cde (Centro di-
stribuzione edile) srl (commis-
sario Cristina Mazzoldi; ai chi-
rografariil 23,22%), entrambe
gia messe in liquidazione, ri-
conducibili al gruppo francia-
cortino. Rinviata al prossimo
23 marzo, invece, l'udienza
per la Quaini srl, la quarta so-
cieta controllata perla quale &
stata presentata istanza di con-
cordato preventivo, prospet-
tando il pagamento ai chiro-
grafari del 13,04% di quanto
vantato.eRE.
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PMI E NUOVE SFIDE. || vicepresidente di Confindustria, Aldo Bonomi, ha tracciato un primo bilancio e fissato il nuovo obiettivo

Contratti direte verso quota 250
«Da Brescia modelli virtuosi»

Pasini: «Costil futuro del territorio
sara ancora manifatturiero»
Beretta: «Le alleanze stanno

alle radici delle nostre imprese»

Giovanni Armanini

Il contratto di rete & gia realta
per 1.063 aziende italiane che
si sono unite in 214 intese, che
«si avviano spedite al traguar-
do delle 250». A testimoniar-
lo, nel giorno del battesimo uf-
ficiale - a Villa Fenaroli di Rez-
zato - di M&M Forgings (inte-
sa strategica tra Mamé e Mon-
chieri, aziende di Cividate Ca-
muno protagoniste nelle for-
ge) e stato il vicepresidente di
Confindustria, Aldo Bonomi.
Lanovita giuridica puntaada-
re alle piccole realta uno stru-
mento che permetta di supera-
re il gap dimensionale presen-
tando al mercato realta di me-
die dimensioni assai competi-
tive. Brescia - oltre a M&M - ha
gia visto nascere modelli vir-

tuosi a partire da Five For
Foundry (fusione dell’allumi-
nio): nata con 5 Pmi, passata a
7 e ora pronta ad aprirsi a tre
aziende di Cekia, Polonia e
Francia. Tra le altre intese Bo-
nomi haannunciato quellaim-
minentetra42 realta nel mon-
do automotive. «Un modello
esportabile - ha detto - al pun-
to chelaFrancia ha gia manife-
stato l'interesse ad adottare
un modello giuridicamente si-
mile». Uno strumento forte,
anche per la defiscalizzazione
degli utili fino a un milione di
euro attuatanel 2011, contenu-
ta nelle intese con il Governo
anche per 2012-2013.

«LE ALLEANZE sono alla base
delle nostre imprese», ha testi-
moniato, Franco Beretta, par-
lando da vicepresidente del

P

gruppo armiero (ma anche di
Aib)esottolineandosialeinte-
se del fondatore Bartolomeo
Beretta nel 1526 che le scelte
degli zii che nel 1972 si apriro-
no ad una partecipazione este-
ra (con labelga Fn Browning).
Soluzioni valide nel passato
ma anche per il futuro. A deli-
nearne l'utilizzo strategico &
Giuseppe Pasini, leader di Fe-
deracciai e presidente del

Laplateaalla presentazione di M&M Forgings FOTOLIVE/Gianluca Pavarini

gruppo siderurgico Feralpi di
Lonato, secondo cui «le aggre-
gazioni sono importanti per
guardare oltre le difficolta le-
gateall’eccesso di capacita pro-
duttiva. Permettono di posizio-
nare meglio le aziende sui mer-
catiimponendole come espor-
tatrici di prodotti e know how
in una logica di valorizzazio-
ne, di segno opposto alla delo-
calizzazione». Il tutto ricor-

AFFINIERECIPROCI
«Superare lapaura
dellimprenditore di
perdere liberta e controllo
dell’azienda valorizzando
affinita e reciprocita».In
questa formula di
Giovanni RenziBrivio
(presidente di Project
Group srleregista
dell'operazione M&M
Forgings) stail percorso
chehapermessoa
ForgiaturaMamé (societa
diMamé Group) e Forge
Monchieri - guidate da
Andrea Mamé e Gaia
Monchieri-diunirele
forze con un contratto di
rete. Metterannoin
comunericerca e sviluppo,
commerciale, acquistie
manutenzione.Le due
realta possono vantare
ricavi per circa 200
milioni, quasi 300
dipendentie lapresenzain
4 continenti.e

Andrea Mamé e Gaia Monchieri con il nuovo logo «M&M Forgings»

dando che «non tutto si puo
esportare. Produciamo anche
in Germania Est dal 1992». Da
qui il plauso: «M&M - eviden-
zia Pasini - € un accordo tra
due aziende senza problemi
economici, ma con un obietti-
vo condiviso. Un grande se-
gno di maturita».

UN APPROCCIO sottoscritto an-
che dal fondatore di Siderweb.
com, Manuel Morandi, che
parlandodi valori e obiettivi le-
gatialle alleanze ha evidenzia-
to come «competere sui gran-
di volumi non € pitt compito
delle nostre aziende. Ora biso-
gna puntare sull’intangibile,
ovvero vendere un servizio di
alto livello che porta con sé un
prodotto». Beretta riferendo-
si al proprio gruppo ha decli-
natoin diverse direzionile alle-

anze e gli sviluppi possibili:
«Co-engineering per nuovi
prodotti con partner dotati di
know how particolari, ad
esempio usando material co-
me i tecno polimeri; nuove
strategie di marketing versola
catena distributiva, investen-
do nella formazione dei riven-
ditori delle piccole armerie;
un “"marchio ombrello” come
Bdt (Beretta defence technolo-
gy) sotto il quale portare part-
ner strategici in grado di af-
fiancare i nostri prodotti pro-
ponendo soluzioni per il com-
partomilitare». Tanti orizzon-
ti nuovi che avvalorano I'orgo-
glio con cui Pasini conclude la
tavola rotonda: «Il nostro ter-
ritorio vive di sidermetallurgi-
co, sul manifatturiero puo con-
tinuare a puntare in futuro».e
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i Assopadana - Claai

www.assopadana.it

Sede di BRESCIA

Via Lecco, 5 (angolo Via Orzinuovi)
Tel. 0303533404 - 030 349162 - Fax 030 348658
E-mail: info@assopadana.com

La Regione Lombardia, in colla-
borazione con il ministero della
Gioventu, Unioncamere Lom-
bardia, tutte le Camere di com-
mercio che hanno sede nel terri-
torio lombardo e con la parteci-
pazione dei Comuni di Milano e
Monza, mette in campo un'ini-
ziativa che si pone I'obiettivo di
favorire la nascita e lo sviluppo
di nuove aziende. Un obiettivo
da realizzare attraverso la mes-
sa a punto di un sistema organi-
codiserviziche sostengaidiver-
sibisogni dello start-up d'impre-
sa dal momento del concepi-
mento dell'idea fino alla prima
gestione imprenditoriale tramite
il trasferimento di saperi e com-
petenze utili per la gestione di mi-
cro-imprese.

Il progetto «Start» - come infor-
ma Assopadana - Claai di Bre-
scia, presieduta da Mariano
Mussio - mette a disposizione

servizi gratuiti che puntano al raf-
forzamento del «capitale uma-
no» degli aspiranti imprenditori
€ pill precisamente:

- servizi di orientamento: semi-
nari sul mettersiin proprio per la
definizione dell'ideaimprendito-
riale;

- servizi di formazione: percor-
si formativi per il trasferimento
delle conoscenze/competenze
e metodologie per la definizione
del progetto imprenditoriale;

- servizi di assistenza persona-
lizzata: consulenza specialistica
per la stesura del business plan;

- aiuti economici sotto forma di
contributi a fondo perduto per le
imprese neo-costituite, che pos-
sano contribuire alla copertura
degli investimenti materiali ed
immateriali riconducibili allo star-
tup dell'impresa;

- assistenza post - contributo
alla rendicontazione per le im-

prese agevolate;

- tutoraggio, mentoring, affian-
camento alla gestione periprimi
24 mesi di vita dell'impresa. Tale
servizio sara erogato solo alle
neo-costituite imprese giovanili.

Potranno presentare doman-
daisoggetti domiciliati/residen-
ti in Lombardia, con particolare
attenzione ai giovani con eta infe-
riore ai 35 anni, che intendono
avviare un'attivita in proprio, sia
informa individuale che in forma
societaria d'impresa, e rientra-
no nelle seguenti categorie:

- disoccupati;

- inoccupati;

- cassaintegrati;

- lavoratori in mobilita.

Tutte le informazioni che riguar-
dano il progetto e le modalita di
gestione della casistica si posso-
no trovare sul sito www.start.
lombardia.it.

Rispetto alla precedente edi-

LINIZIATIVA VEDE IN CAMPO ANCHE PIRELLONE, CAMERE DI COMMERCIO LOMBARDE E MINISTERO DELLA GIOVENTU’

«Start», Progetto per far nascere nuove imprese
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Il presidente Mariano Mussio

zione il progetto «Start» mantie-
ne l'impianto dei servizi, ma si
pone con un pill ampio respiro e
una maggior flessibilita che po-
tranno favorire I'accesso a tutte
le fasi progettuali di un maggior
numero di fruitori. Dunque pro-
pone piu occasioni per quanti
vogliono fare una nuova espe-
rienzaimprenditoriale.®

Tel. 0364 538034 - Fax 0364 537648
E-mail: darfo@assopadana.com

DARFOB.T.
ViaRoccole, 30/A

Assopadanafidi s.c.ar..
Cooperativa di garanzia di primo grado
25125 Brescia - Via Lecco, 5 (angolo via Orzinuovi) - Tel. 030 3533404 - Fax 030 348658
www.assopadana.it - e-mail: fidi@assopadana.com

La cooperativa di garanzia Assopadanafidi € uno strumento creditizio al servizio delle imprese artigiane e
delle p.m.i. (anche agricole), & basata sui principi della mutualita e non ha fini di lucro. Le linee di credito ga-
rantite dalla cooperativa, fino ad un massimo di 400 mila euro, riguardano i finanziamenti a rientro, investi-
menti produttivi, scorte, le aperture di credito in conto corrente, sconto di portafoglio commerciale, anticipo
fatture Italia, anticipo crediti export, anticipi, anticipi import, 132 e 142 mensilita e anticipo imposte.

Via Brescia, 99 - Centro Fiera del Garda
Tel. 0309960128 - Fax 030 9664729
E-mail: montichiari@assopadana.com

Montichiari (BS)

Gli Istituti di credito convenzionati sono i seguenti:

BCC Pompiano e Franciacorta
Unicredit Banca spa

UBI - Banca Valle Camonica
Banca Popolare di Sondrio
Bcc della Valtrompia

BCC dell’Agro Bresciano

BCC di Turano, Bedizzole e V.
La Valsabbina

BCC del Garda

UBI - Banco di Brescia

Banca Monte dei Paschi di Siena
BCC Casa Padana

BCC del Cremonese

CRA di Borgo San Giacomo
BCC del Basso Sebino

BCC di Brescia

BCC dell’Adda e del Cremasco

ViaRovetta, 25 (Centro Comm. Conad)
Tel. 030931045 - Fax 030 9922337
E-mail: verolanuova@assopadana.com

Banca Popolare di Verona
Banca Veronese Credito Coop.
di Concamarise

Credito Bergamasco

Banca Popolare di Vicenza
BCC di Calcio e Covo

Cassa Rurale Giudicarie Val-
sabbia Paganella

Verolanuova (BS)

Operazioni a breve (12 mesi)

pratica;

¢ \lersamento di 1 quota sociale

¢ Quota associativa di Euro 110

e Euro 120 (iva compresa) spese di istruttoria

* Commissione di garanzia secca pari all’1 %
dell’importo del finanziamento;

52 per ogni 5.164,57 Euro di finanziamento,
rimborsabile a fine finanziamento

pratica;

pari ad Euro

Operazioni a medio lungo

e Euro 120 (iva compresa) spese di istruttoria

e Commissione di garanzia secca pari allo 0,5%
annuo sul montante iniziale del finanziamento;

e Versamento di 1 quota sociale pari ad Euro
52 per ogni 5.164,57 Euro di finanziamento, rim-
borsabile a fine finanziamento

¢ Quota associativa di Euro 110

Danno diritto ad un contributo in conto interessi
da parte della Camera di Commercio di Brescia




